REGULAMIN

negocjacji w celu wyboru najemcy lokalu uzytkowego

Na podstawie Ustawy z dnia 21.08.1997r. o gospodarce nieruchomosciami z pdzniejszymi
zmianami, oraz § 19 Uchwaty Rady Miejskiej Leszna nr XX1X/439/2013 z dnia 19-09-2013r

w sprawie ogloszenia tekstu jednolitego uchwaty Nr XI1X/216/2008 Rady Miejskiej Leszna z dnia
21-02-2008r. w sprawie zasad gospodarowania nieruchomos$ciami stanowigcymi wlasnos¢ Miasta
Leszna oraz uchwaty Zarzadu Miasta Leszna nr 77/95 z dnia 30-08-1995r. w sprawie: zasad i trybu
przeprowadzania przetargu oraz warunkéw wynajmowania lokali i obiektéw uzytkowych
stanowigcych wlasno$¢ miasta Leszna przez komunalne jednostki organizacyjne nie posiadajgce
osobowosci prawne;.

§1.

1. Uprawnienie do tytutu najmu w drodze negocjacji nie przystuguje najemcy, ktory bezposrednio
przed przetargiem wypowiedziat najem lokalu uzytkowego, albo z ktéorym najem rozwigzano
bez wypowiedzenia z jego winy.

§2.

1. Ogloszenie o negocjacjach ukaze si¢ na 21 dni przed terminem negocjacji w prasie lokalne;j
(Dziennik ABC) oraz na stronie internetowej Biuletynu Informacji Publicznej MZBK
/mzbk-leszno.bip.gov.pl/

2. Warunki negocjacji, a w szczego6lnosci :

- adres 1 powierzchnie lokalu oraz jego charakter i przeznaczenie,

- termin negocjacji i miejsce ich przeprowadzenia,

- termin ogledzin lokalu,

- kwote wadium w zl,

- stawke wywotawczg czynszu za 1 m’,

- termin wnoszenia optat,

- zasady aktualizacji optat,

okresla ogtoszenie o negocjacjach podane na 21dni przed terminem negocjacji na tablicy
ogtoszen w siedzibie MZBK przy ul. Dekana 10, oraz na tablicy ogtoszen Urzedu Miasta Leszna
ul. Karasia 15.

§ 3.

1.W negocjacjach mogg bra¢ udzial osoby fizyczne i prawne, ktore wptaca wadium w okreslone;j
wysokosci 1 terminie na konto PKO BP S.A. 1/0O Leszno 93 1020 3088 0000 8402 0005 7034
Kwota wymaganego wadium musi by¢ na koncie wynajmujacego w dniu negocjacji
do godz. 10%,
oraz przedltoza zaswiadczenia :
-z MZBK o braku wszelkich zobowigzan ptatniczych wobec zaktadu,
- z Urzedu Skarbowego o nie zaleganiu z podatkami,
- z Zaktadu Ubezpieczen Spotecznych o nie zaleganiu z optatami.
2.Dopuszcza si¢ udziat w negocjacjach osoby posiadajacej pelnomocnictwo udzielone przez osobe
zainteresowang wynajeciem lokalu.
3.Kwotg wadium okresla kazdorazowo organizator negocjacji w wysokos$ci do trzech miesiecy
planowanych przychodéw z wynajmu lokalu uzytkowego.
4.Wadium podlega rozliczeniu na poczet pierwszego i kolejnych miesi¢cy czynszu.
5.Pozostatym licytantom wadium zostaje zwrdcone niezwlocznie po zakonczeniu negocjacji na
konto uczestnika negocjaciji.



§ 4.

1.Negocjacje sg nieograniczone, a prowadzona w lokalach dziatalno$¢ dowolna.
2.Negocjacje mogg by¢ odwotlane bez podania przyczyny.
3.Stawienie si¢ jednego licytanta wystarcza do odbycia negocjacji.

§ 5.

Wygrywajacy negocjacje zobowigzany jest zawrze¢ z MZBK umowg¢ w terminie 7 dni
kalendarzowych od daty negocjacji pod rygorem utraty wplaconego wadium.

§ 6.

1. Negocjacje przeprowadza Komisja Przetargowa powotana przez Dyrektora Miejskiego Zaktadu
Budynkow Komunalnych w Lesznie.

Negocjacje prowadzi wyznaczona osoba z Komisji Przetargowej.

Z negocjacji sporzadza si¢ protokot, ktory podpisuje Komisja Przetargowa.

4. Protokoét z przeprowadzonych negocjacji stanowi podstawe do zawarcia umowy najmu.
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§7.

=

Negocjacje odbywaja si¢ ustnie.

2. Stawke wywolawcza do negocjacji za 1m? powierzchni uzytkowej okresla organizator
negocjacji.

3. Pierwsza stawka negocjacyjng ze strony wynajmujacego jest stawka z Il przetargu, ktory okazat
si¢ bezskuteczny.

4. W przypadku jednego uczestnika negocjacji, zrOwnanie si¢ stawek negocjacyjnych stron oznacza
zakonczenie negocjacji.

5. W przypadku wigcej niz jednego uczestnika negocjacji, negocjacje wygrywa uczestnik, ktory

zaoferuje najwyzsza stawke.

Wysokos$¢ pierwszego postapienia ustala prowadzacy negocjacje.

Postapienie nie moze wynosi¢ mniej niz 1% stawki wywolawczej do negocjacji za 1 m?.

8. Stawka zaoferowana przez uczestnika negocjacji przestaje wigza¢, gdy inny uczestnik zaoferuje
stawke wyzsza.

9. Po trzecim wywotaniu najwyzszej oferowanej stawki dalsze postapienie nie zostaje przyjete.

10.Postgpienie stawki nastepuje poprzez uniesienie tabliczki z numerem i podaniem oferowanej

stawki.

~No

§ 8.

Stawki negocjacyjne sg stawkami netto.

Leszno 10.02.2021 r.



